
귀하는 경영계획 선언 시 목표이익, 목표매출, 목표원가를 모두 선언합니까? 아니면 목표매출만 선언합니까?

   가치혁신융합활동 검토 12개 질문

(1단계) 원가클리닉 패키지

1. 원가관리 원칙이 정립되어 있나?
2. 제품별, 기업의 손익분기점은?
3. 지금이 고요한 위기 상황인가?
4. 월급은 적정하게 주고 있나?

원가경영관리 보고서
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원가진단 프로그램

RDS Growth Strategy Map

(2단계) 가치진단 패키지

1. 회사 값은 얼마나 되나?
2. 회삿돈은 잘 돌아갈 것인가?
3. 회사는 뭘 고쳐야 하나?
4. 회사는 미래를 어떻게 준비하나?

가치혁신전략 제안서

신용여력 진단프로그램
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VI MAP

가치평가 트리

1. 혼자보다 ‘같이 혁신’이 더 나은가?
2. 내가 Virtual CEO(전문가)보다 현명한가?
3. 동료 CEO가 내 문제 해결할 수 있나? 
4. 집단지성과 거울효과를 활용한다면?

 (3단계) 가치혁신융합 실행 패키지

☞ RDS Growth Path(기업 성장 경로)
  ①IPO(기업공개)      ②BIZ-Model 변경
  ③M&A(인수합병)/매각 ④형태변경/증자
  ⑤사업전환 ⑥신사업발굴 추진 ⑦가업승계
  ⑧기업회생 ⑨파산(청산 포함), 재창업

CEO 한마음대회

융합 PLAZA

Value Innovation Indicator
(가치혁신지수) 순위로 평가

표창, 전파

1. 혁신동기부여?
2. 혁신기법 공유?
3. 협동체 유대감?
4. 미래 성장 경로? 
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